Deine Karrierechance bei BUNZL GroBhandel

Du moéchtest nicht nur Kunden betreuen, sondern neue Kunden gewinnen und dein
Vertriebsgebiet aktiv ausbauen?

Dann bist du bei uns richtig! Wir suchen Menschen, die Marktchancen erkennen, Potenziale
erschlieBen und mit Vertriebsstarke sowie einem Gespur fur Kundenbedurfnisse
Uberzeugen.

Deine Rolle

Als Gebietsverkaufsleiter (m/w/d) fur die Region Karlsruhe, Offenburg und Freiburg liegt
dein Schwerpunkt auf der aktiven Neukundengewinnung. Du erschlief3t Geschaftspotenziale
in Gastronomie, Hotellerie, Catering, Healthcare, Industrie und Handel, betreust Neu- und
Bestandskunden persénlich und entwickelst langfristige Geschaftsbeziehungen.

Dabei Uberzeugst du mit passenden Losungen, individueller Beratung und einem klaren
Blick fur die Anforderungen deiner Kunden.

Dein Aufgabenbereich

e Markt & Potenziale: Du analysierst dein Vertriebsgebiet, identifizierst Zielkunden und
baust systematisch eine starke Vertriebspipeline auf.

¢ Neukundengewinnung: Du gehst aktiv auf potenzielle Kunden zu, vereinbarst Termine
und erschlief3t neue Geschaftsmaglichkeiten.

e Beratung & Abschluss: Du Uberzeugst mit passenden Produktldsungen und Services,
erstellst Angebote und fuhrst Verhandlungen bis zum erfolgreichen Abschluss.

e Vertriebsziele: Du planst deine Vertriebsaktivitaten eigenverantwortlich und
verantwortest die Umsatz-, Ertrags- und Wachstumsziele in deinem Gebiet.

e Zusammenarbeit: Du arbeitest eng mit Innenvertrieb, Einkauf, Marketing und weiteren
Fachbereichen zusammen, um Kundenanforderungen optimal zu erfullen.

Das bieten wir dir

e Attraktives Fixgehalt mit leistungsorientiertem Bonusmodell

e Neutraler Firmenwagen, auch zur privaten Nutzung

e 30 Tage Urlaub

e Urlaubs- und Weihnachtsgeld sowie betriebliche Altersvorsorge

e JobRad-Leasing, regelmalige Teamevents und eine Mitarbeiter-App

e Moderne Vertriebs- und CRM-Systeme sowie UnterstUtzung durch unseren Innenvertrieb
und unsere Fachabteilungen

e Eigenverantwortung, kurze Entscheidungswege und individuelle Weiterbildungs- und
Entwicklungsmoglichkeiten
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Das bringst du mit

e Erfahrung im B2B-AuBendienst, idealerweise mit nachweisbaren Erfolgen in der
Neukundenakquise

e Eigeninitiative, Abschlussstarke und Freude daran, aktivauf Menschen zuzugehen

e Kommunikations- und Verhandlungsgeschick sowie eine strukturierte,
unternehmerische Arbeitsweise

¢ Branchenkenntnisse aus Gastronomie, Hotellerie, Catering, Handel oder Healthcare sind
von Vorteil, aber keine Voraussetzung

e FUhrerschein der Klasse B

Du wohnst im Rau Karlsruhe, Offenburg oder Freiburg und bist bereit fUr deinen nachsten
Vertriebserfolg?

Dann werde Teil unseres Teams und sende deine Bewerbung an bewerbung@bunzl.de

Uber BUNZL

Als Teil der internationalen BUNZL-Gruppe verbinden wir persdnliche Kundennahe mit der
Starke unseres globalen Netzwerks. Fur Hotellerie, Gastronomie, Catering und Handel bieten
wir Non-Food-Produkte und Services, die Beschaffung vereinfachen und im Alltag zuverlassig
funktionieren.

Wir denken mit, packen an und entwickeln pragmatische Ldsungen fur neue Anforderungen.
So schaffen wir Freiraum fur unsere Kunden und ein Umfeld fur Menschen, die etwas bewegen
wollen.

Mehr Uber uns erfahrst du auf unserer Website: https://bunzl-grosshandel.de/
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